
 

 

 
 
 
 

 
 

Sistema que facilita a compra e venda de produtos e serviços entre empresas e pessoas físicas 
 

Reduz custos e elimina os pedidos por Fax e e-mail. 
 

Maior controle para sua empresa e divulgação para seu negócio. 
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Apresentação Portal Compra e Venda  
 

Definição:  
Portal de negócios onde empresas compradoras e fornecedoras realizam transações comerciais de compra e venda. 
 
PRINCIPAL OBJETIVO: OFERECER UM CANAL DE NEGÓCIOS PARA QUE AS EMPRESAS PARTICIPANTES POSSAM MELHORAR 
A COMPETITIVIDADE À NÍVEL DIGITAL EXPANDINDO SEUS NEGÓCIOS E REDUZINDO CUSTOS. 

 
 
VANTAGENS: 
A nível digital, pode-se destacar as seguintes objetivos do sistema: 

• Tornar a negociação on-line, 24 horas por dia, sete dias por semana; 
• Centrar os dados em uma base de dados única; 
• Facilitar o acesso em qualquer lugar do mundo; 
• Rastrear e transparecer as atividades envolvidas nos setores de compra e venda; 
• Aumentar a organização de pequenas e médias empresas através desta tecnologia; 

 
A nível empresarial, pode-se destacar os seguintes objetivos do sistema: 

• Economia de tempo, agilidade nos processos. 
• Redução de custos operacionais e administrativos (viagens, hotéis, transportes, hora extra dos funcionários); 
• Acesso a novos mercados; 
• Ganho de produtividade empresarial; 
• Aumento de recursos para a tomada de decisão; 
• Tempo de resposta se resume ao preenchimento da resposta pelo fornecedor; 
• Reduzir o uso de papeis; 
• Padronizar o processo de compra e venda; 
• Evitar fraudes; 
• Possibilidade de maior controle sobre a cadeia de valor; 
• Facilitar e baratear a comunicação entre clientes e fornecedores. 

 
 
 
 
DADOS: 
PORTAL COMPRA E VENDA – SITE DE COMÉRCIO ENTRE EMPRESAS 
Curitiba – PR 
Fones: 041-30787808 
suporte@portalcompraevenda.com.br 
www.portalcompraevenda.com.br 



 
 
O QUE OFERECEMOS: 
 

I - COTAÇÃO ELETRÔNICA: 
 
Modalidade de compra e venda 
Trata-se de um sistema que emite cotações e pedidos On Line diretamente aos fornecedores e avisos aos negociantes 
através de e-mail; 

• O comprador cadastra o pedido e o sistema envia; 

• O fornecedor entra no sistema e oferece os preços e prazos; 

• Mais fornecedores respondem a mesma cotação 
• O administrador escolhe o ganhador. 

 
 
Principais Vantagens: 
 

� Aumenta o contato entre fornecedores e compradores através da Internet; 

� Possui mecanismo de negociação ON Line permitindo interatividade entre as partes; 

� Aumentam-se as possibilidades de vendas, tendo em vista que a área de abrangência irá se expandir, tanto 
para fornecedor como para comprador.   

� Torna a negociação on-line, 24 horas por dia, sete dias por semana; 

� Centraliza os dados em uma base de dados; 

� Pode ser acessado de qualquer lugar do mundo; 

� Mais transparência nas atividades envolvidas nos setores de compra e venda; 

� Aumenta a organização de pequenas e médias empresas; 

� Para o fornecedor, permite alcançar novos mercados; 

� Para o comprador, oferece economia e agilidade.  
 

II - PEDIDO ELETRÔNICO: 
 
Envia diretamente o pedido ao fornecedor sem a cotação. 

• O comprador cadastra o pedido e o sistema envia; 

• O fornecedor entra no sistema confere os dados, responde para o comprador e efetiva a venda. 
  

Principais Vantagens: 
 

� Reduz custos com telefone e fax; 

� Possibilita o acompanhamento da situação On Line; 

� Permite a conquista de novos fornecedores.  
 

III – COMPRA CONJUNTA: 
 

Serviço que agrupa e organiza as cotações, separando os pedidos por empresa participante auxiliando grupos de 
empresas ou redes com objetivos comuns. O cooperativismo permite às pequenas empresas, sobreviverem num 
mercado cada vez mais competitivo. 

Muito Semelhante às cotações, porém agrupada entre compradores a fornecedores. O Representante do grupo 
organiza a compra, junta as propostas e lança no sistema, os fornecedores lançam suas propostas, o sistema mostra os 
melhores preços e informa aos fornecedores o que cada empresa quer adquirir. 
 
 
PRINCIPAIS VANTAGENS: 
 

� Simples de usar e prático na escolha do melhor preço; 



 
� Permite a separação dos compradores por região, grupo e cidade; 

� Consegue-se uma economia grande por causa do volume de itens; 

� Informa para o fornecedor uma lista de pedidos após a apuração de resultados; 

� Mostra transparência e aumenta a competitividade entre os fornecedores.  
 
 

 
IV – SUPORTE TÉCNICO: 

 
Para auxiliar a negociação das empresas, possuímos equipe para suporte, monitoramento e auxílio para aprendizado. 
 
Este serviço contempla alguns fatores: 
 

� O Portal Compra e Venda disponibiliza um treinamento presencial para a rede de fornecedores da empresa. 
Neste evento, são demonstrados os benefícios esperados com utilização do sistema. 

� Suporte Técnico aos integrantes, auxiliando-os na resolução de eventuais dúvidas operacionais. O acesso ao 
suporte pode ser feito via telefone ou via internet (e-mail ou chat) e a cada nova atualização e/ou 
implementação no sistema, os fornecedores recebem um informativo eletrônico contendo as novas 
funcionalidades disponíveis, estando a disposição para sanar toda e qualquer dúvida sobre o mesmo. 

 
 
 
 
Perguntas Freqüentes: 
 
1) Qual é a diferença de um e-Procurement para um e-Marketplace?  
 
Apesar de ambos os processos tratarem de procedimentos de orçamentação e compras, sua aplicabilidade é bastante 
diferente.  
  
Os e-marketplaces são balcões virtuais de negócios, onde diversas empresas compradoras e fornecedoras interagem 
numa plataforma comum através de um provedor de serviços.  
 
O e-Procurement trata da implementação de uma extranet de compras, onde apenas uma empresa relaciona-se com 
sua cadeia de fornecedores ou de compradores.  
 
 
2) Qual é a plataforma computacional necessária para processamento de produtos web? 
 
Apesar de tratar-se de uma novidade tecnológica, sistemas de web não necessitam de enormes investimentos em 
hardware ou software para  
implementação em uma empresa. Com uma pequena infra-estrutura, sua empresa será capaz de viabilizar um projeto 
competente e seguro.  
 
 
3) Quais os principais benefícios que sistemas como estes podem trazer para minha empresa? 
 
Dentre os muitos benefícios que poderíamos estar citando, destacamos a redução nos custos das transações, o aumento 
da produtividade empresarial, redução de níveis de estoque, o acesso a novos mercados, a integração de processos em 
tempo real, a transparência das operações e o rápido retorno do investimento realizado. 
 
4) Existem números de mercado que comprovem as vantagens de utilização de sistemas como este? 
 
A utilização de processos de e-business nas organizações passou a ser não só fator de competitividade, mas 
principalmente de adequação a um mercado que cresce numa velocidade assombrosa. Dados do Goldman Sachs indicam 
que a utilização de processos de e-Procurement nas empresas pode trazer uma redução de 10 a 20% dos custos de 



 
aquisição de matérias primas do tipo commodity e de 10 a 25% dos custos administrativos dos processos de compra e 
venda. Ainda segundo a pesquisa, 74% do tempo das empresas é gasto com processos transacionais (cotações e envio 
de propostas), ficando registrado apenas 7% do tempo gasto com o desenvolvimento de relacionamentos estratégicos 
com compradores e/ou fornecedores.  
 
5) Como conhecer mais sobre o sistema e suas vantagens? 
 
Faça-nos uma consulta através de nosso escritório ou no site. Você ficará surpreso ao verificar que podemos desenhar 
uma solução para sua empresa compatível com a realidade financeira e empresarial na qual ela está posicionada. 
 
NA SEQUENCIA VOCÊ VERÁ ALGUMAS TELAS DO SISTEMA 



 

 
 



 
PAINEL DE CONTROLE: 
Aqui a empresa controla as compras e as vendas de forma simplificada e interativa. O sistema permite a busca de 
empresas cadastradas e a marcação de “meus fornecedores” possibilitando a pesquisa além de possibilitar o envio de 
mensagens diretamente aos fornecedores e compradores. 
 

 
 
 
 
 
 

 

TELA DE NOVA COTAÇÃO: 
Esta tela permite ao comprador realizar suas cotações, possui catálogo de produtos e serviços com links para o site do 
fornecedor. Outra facilidade do sistema é a utilização de “modelos de cotação” para empresas que compram 
geralmente os mesmos produtos, economizando tempo com uma nova digitação de dados. 

Para pesquisar basta digitar a palavra chave do produto e selecioná-lo se ainda não estiver cadastrado é só preencher o 
campo com os dados do produto que o mesmo será cadastrado e da próxima vez já estará disponível. 
 



 

 



 
ANÁLISE GERAL DAS PROPOSTAS: 
Esta tela mostra o valor total oferecido pelos fornecedores: 

 
 
 
TELA DE NEGOCIAÇÃO: 
Cada cotação tem uma negociação específica, neste caso disponibilizamos um mecanismo de negociação que registra a 
conversa entre compradores e fornecedores facilitando a comunicação. Ele envia um e-mail a cada nova interação e 
em breve enviará SMS para o celular do vendedor e comprador. 
 



 
ENCERRAMENTO DA COTAÇÃO: 
O Sistema facilita o trabalho do Comprador colocando em uma só tela todas as propostas para escolha do vencedor, 
reduzindo a equalização (fechamento) em até 80% em comparação com os meios tradicionais. 
O Sistema marca em azul a proposta com menor valor e em vermelho as propostas com maior valor. Após a escolha o 
sistema envia os pedidos de forma fracionada* aos fornecedores, obtendo assim a melhor negociação. 
* Fracionada = Em uma cotação com muitos itens, o comprador poderá escolher a menor proposta por item e o sistema 
envia cada pedido de forma separada. 

 

 
 


